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Zum KB 2: Lernsituation 8

	2.2
	Aus Sicht des Zahlungspflichtigen
	Aus Sicht des Zahlungsempfängers

	
	Vorteile
	Nachteile
	Vorteile
	Nachteile

	SEPA-Basis-Lastschrift-

verfahren
	
	
	
	

	SEPA-Über​weisung
	
	
	
	

	SEPA-Dauer-auftrag
	
	
	
	

	Girocard
	
	
	
	

	Kreditkarte
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2. ABC-Analyse, Tabelle 1

	Artikel​gruppe
	Jahresbe​darf/Stück
	Preis je Mengeneinh.
	%-Anteil der Ges.-Menge
	Verbrauchs-wert in EUR
	%-Anteil des gesamten Verbrauchswerts
	Rang nach Verbrauchs-wert

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Summe
	
	
	
	
	
	


ABC-Analyse, Tabelle 2

	Artikel​gruppe
	Jahresbe​darf/Stück
	Preis je Mengen-einheit
	%-Anteil der Ges.-Menge
	Verbrauchs-wert in EUR
	%-Anteil des gesamten Verbrauchs-werts
	Kumulierter

Wertanteil

in %
	Kumulierter

Mengen-

anteil in %
	Klasse
	Wert-anteil

in %
	Mengen-

anteil 

in %

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Summe
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1.
	Gewinnsituation der Alternativen
	Handlungsreisender
	Handelsvertreter

	Umsatzerwartung in Stück
Preis/Stück in EUR 
Erlöse in EUR
	
	

	Investitionen in EUR 
Fixkosten in EUR (3 Jahre) 
Variable Stückkosten in EUR
	
	

	Gesamtkosten
	
	

	Gesamt-Stückkosten
	
	

	Gewinn pro Stück in EUR
	
	

	Gesamtgewinn in EUR 
(Erlöse - Gesamtkosten)
	
	


2.
	Anforderungen des Unternehmens
	Diesen Anforderungen entspricht

	
	der Handlungs-reisende (Punkte)
	der Handels-vertreter (Punkte)

	1.    Unmittelbarer Kontakt

       Hersteller - Einzelhändler
	
	

	2.    Einsatzbereitschaft
	
	

	3.    Möglichkeit zur Marktbeobachtung
	
	

	4.    Ansehen beim Kunden (Image)
	
	

	5.    Möglichkeit zum Vertrieb von

       Komplementärartikeln
	
	

	6.    Branchenkenntnis
	
	

	7.    Möglichkeit zur Tätigkeitskontrolle
	
	

	8.    Weisungsgebundenheit
	
	

	9.    Eigeninteresse am Umsatz
	
	

	10.  Marktausschöpfung
	
	

	11.  Voller Einsatz für ein Produkt
	
	

	12.  Gewissenhaftigkeit
	
	

	Gesamtpunkte
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	Kontrollfragen
	Antworten

	S
	
	

	M
	
	

	A
	
	

	R
	
	

	T
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8.
	Art des Anspruchs
	Voraussetzungen

	8.1  Mangelbeseitigung
	

	8.2  Ersatzlieferung
	

	8.3  Mangelbeseitigung + Schadensersatz neben der Leistung
	

	8.4  Minderung
	

	8.5  Minderung + Schadensersatz neben der Leistung
	

	8.6  Rücktritt vom Vertrag
	

	8.7  Rücktritt vom Vertrag + Schadensersatz statt der Leistung
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5.
	Nr.
	Vereinbarte Zahlungsbedingung
	Spätester Zahlungstermin

	5.1
	Zahlbar innerhalb von 10 Tagen ab Rech​nungsdatum unter Abzug von 3% Skonto, Ziel 30 Tage ab Rechnungsdatum (zweiseitiger Handelskauf).
	

	5.2
	Ziel 20 Tage ab Rechnungsdatum (zweiseitiger Handelskauf).
	

	5.3
	Sofort (zweiseitiger Handelskauf).
	

	5.4
	Sofort (einseitiger Handelskauf, kein Hinweis auf „30-Tage-Regel").
	

	5.5
	Keine Zahlungsbedingungen vereinbart (zweiseitiger Handelskauf).
	

	5.6
	Keine Zahlungsbedingungen vereinbart (ein​seitiger Handelskauf, mit Hinweis auf „30-Tage-Regel").
	

	5.7
	Keine Zahlungsbedingungen vereinbart (einseitiger Handelskauf, Hinweis auf „30-Tage-Regel" fehlt).
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2.
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3.
	Bezeichnungen
	Lieferer

Nr. 3102
	Lieferer

Nr. 3103
	Lieferer

Nr. 3108

	  Listenpreis

  - Rabatt
	
	
	

	  = Zieleinkaufspreis

  — Skonto
	
	
	

	   = Bareinkaufspreis

   + Fracht

   + An-/Zulieferungskosten
	
	
	

	   = Bezugspreis
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1.
	
	Betriebshygiene GmbH
	Chemische Betriebe

Schneider KG
	LHANDANG 4PLUS1

INDUSTRY CO. LTD.

	   Listenpreis für 300 Liter

    - Rabatt
	
	
	

	   = Zieleinkaufspreis

    — Skonto
	
	
	

	    = Bareinkaufspreis

     + Fracht
	
	
	

	    = Einstandspreis
	
	
	


2.

	ENTSCHEIDUNGSBEWERTUNGSTABELLE - Angebotsvergleich

	Kriterien
	Gewich-tung der Kriterien
	Entscheidungsalternativen

	
	
	Betriebshygiene GmbH
	Chemische Betriebe
Schneider KG
	LHANDANG 4PLUS1

INDUSTRY CO., LTD.

	
	
	Pkte.
	gewichtete P.
	Pkte.
	gewichtete P.
	Pkte.
	gewichtete P.

	 1. Preis
	
	
	
	
	
	
	

	 2.
	
	
	
	
	
	
	

	 3.
	
	
	
	
	
	
	

	 4.
	
	
	
	
	
	
	

	 5.
	
	
	
	
	
	
	

	 6.
	
	
	
	
	
	
	

	Summe
	100
	
	
	
	
	
	


Erläuterung zu den Punktespalten:  5 = sehr gut; 4 = gut; 3 = befriedigend; 2 = ausreichend; 1 = schlecht.
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2.1
	Bestell​menge in Stück
	Anzahl der Bestellungen
	Bestell​kosten in EUR
	Durchschn. Lager​bestand in Stück
	Durchschn. Lager​bestand in EUR
	Lager​haltungs​kosten

in EUR
	Gesamt​kosten in EUR

	50
	
	
	
	
	
	

	100
	
	
	
	
	
	

	150
	
	
	
	
	
	

	200
	
	
	
	
	
	

	250
	
	
	
	
	
	

	300
	
	
	
	
	
	

	350
	
	
	
	
	
	

	400
	
	
	
	
	
	

	450
	
	
	
	
	
	

	500
	
	
	
	
	
	


2.2.

	Bestell​menge in Stück
	Anzahl der Bestellungen
	Bestell​kosten in EUR
	Durchschn. Lager​bestand in Stück
	Durchschn. Lager​bestand in EUR
	Lager​haltungs​kosten

in EUR
	Gesamt​kosten in EUR

	50
	
	
	
	
	
	

	100
	
	
	
	
	
	

	150
	
	
	
	
	
	

	200
	
	
	
	
	
	

	250
	
	
	
	
	
	

	300
	
	
	
	
	
	

	350
	
	
	
	
	
	

	400
	
	
	
	
	
	

	450
	
	
	
	
	
	

	500
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2.1
	Bestellmenge in Stück
	Bestellung-häufigkeit 
pro Jahr
	Durchschn. Lager​bestand in Stück
	Lagerkosten in EUR
	Fixe Bestell-kosten

in EUR
	Summe aus Lager- und Bestellkosten in EUR

	10 000
	
	
	
	
	

	20 000
	
	
	
	
	

	30 000
	
	
	
	
	

	40 000
	
	
	
	
	

	50 000
	
	
	
	
	

	60 000
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2.1
	Umschlags-häufigkeit
	Durchschnittliche Lagerdauer
	Durchschnittlicher Lagerbestand in EUR
	Lagerkosten in EUR
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6.

	Nr.
	Mahnung erforderlich?
	Begründung

	6.1
	
	

	6.2
	
	

	6.3
	
	

	6.4
	
	

	6.5
	
	

	6.6
	
	

	6.7
	
	

	6.8
	
	


7.

	Nr.
	Aufgabe
	Voraussetzungen

	7.1
	Bestehen auf Vertrags-erfüllung
	

	7.2
	Bestehen auf Vertrags-erfüllung und Schaden-ersatz wegen Verzöge-rung der Leistung
	

	7.3
	Rücktritt vom Vertrag
	

	7.4
	Schadensersatz statt der Leistung
	

	7.5
	Ersatz vergeblicher Aufwendungen
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5.
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1.1
	Erlös/St.

in EUR
	Absetzbare Menge
	Umsatz

in EUR
	Gesamtkosten

(Kfix + Kv)
 in EUR
	Gewinn/Verlust
in EUR
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3.

	Werbeslogan
	Verwender
	Suggerierter Nutzen
	Dahinterliegende Botschaft

	Mit dem Zweiten sieht man besser
	ZDF
	
	

	Alles Gute für Ihr Kind
	Alete
	
	

	Vorsprung durch Technik
	Audi
	
	

	Alle reden vom Wetter, wir nicht
	Deutsche

Bahn

(1966!)
	
	

	Mit Maggi macht das Kochen Spaß
	Maggi
	
	

	Preise gut. Alles gut.
	C&A
	
	

	Ihr guter Stern auf allen Straßen
	Mercedes-Benz
	
	

	Bezahlen Sie mit Ihrem guten Namen
	American Express
	
	

	Spiegelleser wissen mehr
	Der Spiegel
	
	

	Schrei vor Glück
	Zalando
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3.1
	Umsatz
	Kosten für Handlungsreisende
	Kosten für Handelsvertreter (Provision)

	
	Fixum
	Provision
	insgesamt
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	

	
	
	
	
	


